Zarzadzenie Nr 72/2025
Wiéjta Gminy Jedwabno
Z dnia 25.09.2025 r.

W sprawie wprowadzenia regulaminu przeprowadzania negocjacji w celu wyboru
operatora uslug w zakresie gminnego publicznego transportu zbiorowego w ramach
lokalnego transportu zbiorowego na liniach autobusowych, ktérego organizatorem jest
Gmina Jedwabno.

Na podstawie art. 30 ust. 2 pkt 4 ustawy z dnia 8 marca 1990 r. o samorzadzie gminnym (t.j.
Dz. U. z 2025 r. poz. 1153) — zarzadzam, co nastgpuje:

§1

Wprowadzam Regulamin przeprowadzenia negocjacji w celu wyboru operatora uslug w
zakresie gminnego publicznego transportu zbiorowego w ramach lokalnego transportu
zbiorowego na liniach autobusowych, ktdrego organizatorem jest Gmina Jedwabno.

§2

Zarzadzenie wchodzi w zycie z dniem podjecia.
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Zalacznik nr 1
do Zarzadzenia 72/2025
25.09.2025 r.

REGULAMIN

przeprowadzenia negocjacji w celu wyboru operatora ustug w zakresie gminnego publicznego
transportu zbiorowego w ramach lokalnego transportu zbiorowego na liniach autobusowych,
ktorego organizatorem jest Gmina Jedwabno

§1
W negocjacjach uczestnicza:
a) ze strony Organizatora - komisja powolana przez Wdjta Gmina Jedwabno,
b) ze strony Oferenta - osoby uprawnione do skladania oswiadczen woli w zakresie
objetym negocjacjami.

§2
1. Negocjacje wszczyna si¢ poprzez wystanie zaproszen do wybranych przez Organizatora
oferentow wykonujacych uslugi transportowe na terenie wojewddztwa warminsko -
mazurskiego.
2. Organizator zaprasza do negocjacji oferentow w liczbie zapewniajacej konkurencje, nie
mniejszej niz 3.
3. Wzér zaproszenia do negocjacji stanowi zalacznik nr 1 do Regulaminu.
4, Zaproszenie do negocjacji zawiera co najmniej:

1) nazwe i adres Zamawiajacego,

2) informacje, iz zamowienie jest udzielane z pominigciem ustawy Prawo zamodwien
publicznych wraz ze wskazaniem podstawy prawnej odstapienia od stosowania
przepisow Pzp,

3) informacje, ze zaméwienie udzielane bedzie zgodnie z postanowieniami Regulaminu
przeprowadzenia negocjacji,

4) okreslenie przedmiotu zamdéwienia z zalaczeniem rozkladoéw jazdy autobusow,

5) informacje¢ o miejscu i terminie ztozenia ofert wstepnych,

6) miejsce i termin spotkania wyznaczonego w celu prowadzenia negocjacji przez strony,

7) zastrzezenie poufnosci negocjacji,

8) zastrzezenie, ze Organizator uprawniony jest do uniewaznienia postgpowania
w kazdym czasie bez wskazywania przyczyny.

§3
1. Organizator negocjacje podzieli na dwa etapy. Pierwszy etap to zlozenie ofert
w zamknietych kopertach. Drugi etap przeprowadzenie ostatecznych negocjacji z firmg lub
konsorcjum, ktora przedstawi najnizsza cen¢ oraz zapewni tabor spelniajgcy minimalne
wymagania zamawiajacego. Negocjacje bedg dotyczyly ostatecznych warunkéw umowy
w zakresie ceny jednostkowej za wozokilometr. W przypadku niepowodzenia negocjacji



z pierwszg firmg, do negocjacji zostanie zaproszona kolejna, ktora ztozyla najnizsza cene za
wzkm.

2. W przypadku zaoferowania przez oferentow taboru, ktéry nie bedzie spelnial minimalnych
wymagan okre$lonych przez Zamawiajgcego w Zaproszeniu do skladania ofert, oferta zostanie
odrzucona.

3. Jezeli wszystkie zlozone oferty nie beda spelnialy minimalnych wymagan okreslonych przez
Organizatora w Zaproszeniu do skladania ofert, Organizator moze obnizy¢ wymagania

dotyczace taboru i ponownie zaprosic do negocjacji.
4. Po zakonczeniu negocjacji (przed zaproszeniem do skladania ofert ostatecznych) Organizator
moze doprecyzowaé lub dokona¢ =zmian w projekcie umowy wykonawczej

o $wiadczenie uslug w zakresie publicznego transportu zbiorowego bedgcych przedmiotem
negocjacji.
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1. Po zakonczeniu negocjacji Organizator zaprasza oferenta, z ktorym prowadzil negocjacje do
zlozenia oferty ostatecznej, wyznaczajac termin skladania oferty

z uwzglednieniem czasu niezbednego na przygotowanie i zlozenie oferty. W przypadku, gdy
dokonano zmian w projekcie umowy, oferentowi przekazuje si¢ wraz z zaproszeniem do
skladania oferty ostatecznej zmienione dokumenty.

2. W przypadku zaistnienia mozliwosci korzystnego dla Organizatora wynegocjowania
warunkow umowy, Organizator moze wielokrotnie zapraszaé przedstawicieli firm na spotkania
w celu prowadzenia negocjacji przez strony.

3. Prowadzone negocjacje maja charakter poufny. Zadna ze stron nie moze ujawni¢ bez zgody
drugiej strony informacji technicznych i1 handlowych objetych negocjacjami.

4. 7 przebiegu negocjacji z kazdym z oferentéw sporzadza sie odrebny protokol, ktory jest
jawny jedynie dla Organizatora i oferenta, z ktorym oddzielne negocjacje byly prowadzone.

§5
1. Negocjacje koncza si¢ wyborem Operatora, z ktorym Organizator zawrze umowe, lub
w przypadku, gdy z zadnym z oferentow Organizator nie dojdzie do porozumienia —
zawiadomieniem wszystkich oferentow bioracych udzial w negocjacjach o zakonczeniu
negocjacji bez wyboru Operatora.
2. W przypadku dokonania wyboru Operatora, Organizator zawiadamia o tym fakcie
wykonawcow biorgeych udzial w negocjacjach.






